VISIO®

COMMUNICATIONS

Festanstellung in Vollzeit

Tele Account Manager (m/w)

Die inovisio communications GmbH steht fiir innovative und visionare Softwareentwicklung mit Fokus
auf Arbeitszeiterfassung, CRM-Systemen und Telematik. Fiir kleine und mittelstandische Unterneh-
men optimieren wir Geschaftsprozesse und treiben so das Wachstum unserer Kunden voran.

Werden Sie Teil unseres jungen Teams und verandern Sie die Unternehmenskommunikation mittel-
standischer Unternehmen. Sie erwarten gute Perspektiven in einem expandierenden Unternehmen
mit flachen Hierarchien. Nutzen Sie Ihre Chance und werden Sie Teil unseres unternehmerischen
Erfolges!

Ihre Aufgaben bei uns: Ihre Eigenschaften:

= Auftragsbearbeitung: von der Angebotser- = Sie sind Uberdurchschnittlich kontaktfreudig,
stellung bis zum Versand der Auftrags- kommunikationsstark und arbeiten vertriebs-
bestatigung orientiert

= Telefonische Bestandskundenbetreuung = Uberzeugungsfahigkeit, Durchsetzungsver-
(Pre- und After-Sales) mdgen und konsequente Kundenorientierung

= Durchfihrung von Vertragsverlangerungen zeichnen Sie aus

= Selbststéandige Arbeitsweise bei ausgeprag-
ter Leistungsbereitschaft sowie gute Kennt-
nisse in MS Office setzen wir voraus

= Sie kdnnen eine abgeschlossene kaufmanni-
sche Ausbildung und/oder mehrjahrige Be-
rufserfahrung in der Kundenbetreuung nach-
weisen

Ihre Mehrwerte bei uns:

= flexible und familienfreundliche Arbeitszeiten

= hochwertige Produkte und spannende Projekte

= umfangreiche und professionelle Schulungen fir die IT- und Telekommunikationsbranche, sowie
zur personlichen Entwicklung

= werden Sie Teil unseres jungen und innovativen Teams

Wir freuen uns darauf Sie kennenzulernen. Senden Sie uns Ihre vollstandigen und aussagekraftigen
Bewerbungsunterlagen - vorzugsweise per E-Mail - an personal@inovisio.de.



